PROELEMATICA B LA COMERCIALIZACION DE LOS PRODUCTOS AGRICOLAS ~

4 veces se¢ habla de una rcforma agraria como algo apremiante, pero in-
dudablemente lo que es més urgente es wmna reforma de los canales de comer-
cializacién.

De que sirve que labremos més o mejor, o que haya una nueva politica de
regadios si con los precios que nos vamos & mover no nos va a compensar
el trabajo.

El otro dfa me fijé en los precios (Cambio 16, num. 223) én los dis-
tintos escalones por los que pasan los productos hortofruticolas, de los
que sélo pongo 4 (en pts/Kg.) :

Percibido por Pagado por Pagado por Precio al

el produc+or el asentador el detallista pGblico
Cebolla 6,0 19,0 21,5 30,0
Patata 9,0 15,0 16,0 20,0
Tomate 9,0 15,0 A0 24,0

E1 mayor margen se le lleva el detallista. También se ve¢ que la diferen-
cia de.yrecios entre los de venta a nubllco ¥y agricultor son excesivos_y
1o 18gico serfa que el agricultor cobrase m&s y los precios de venta al

publico fuesen menorcs.
Sin embargo, parcece ssr que la es
en el precio de venta al phblico ti
establecimientos pegquefios pargefectu
porque B81.

eculacibn esté bien alimentada y que
ne mucho que ver el que haya ntmerosos
arla v estos no se pueden climinar

cusnto-aidlcerealy la desorientaci dn siempre fue la nota, El cereal
que mejor precio tenga, le siembra todo el mundo v preguntando a cualquier
agriculior de cualquier parte de Zspana te dir& que tendréd la cosecha
reguaar c mala, para guc se presuponga un mal afio y un buen precio.

A todas estas veriantes hay guc afiadir las variantes en las importaciones.
La mayoria de las importaciones gque Se recalizan en Espafia tienen dos
vertientes ;: una la de bajar el precio del producto en el intericr y otro
pucde ser debido a las neccsidades de una pjlltlca de intercambic de pro-
ductos con otros paises, eon €l consiguiente Dcrgulolo para la agricultura
pero en benficio del sector industrial que a les peliticcs les interesa
dominar més. ‘

A tcdo estc no vemes mé&s gue problemas, pero nesctros debemes MCGVErnos
para buscar sclueicnecs. :

- Debemcs tratar de formar un sindicato con verdadere dcereche de veto
sobre las importaciones o come contrrlador de éstas. Perc un sindicato

heche por ncsotros, en el gue to d“s lo 'S agricultores nos gintamos unidos
¥ se exprcse con cierto poder la opinidn més generalizada.

- Debemos exigir del Ministerio de Agrigultura unos precios razonables
en los que no nos limiteomos al cultivo més rentable.

-~ Debemos buscarnos nuestros propios mercados. ;Cémo? Creéndolos y
teniendo una confianza enorme al hacerlo. Los Mercados de Origen eran
una solucidén y su idea orisginal mercce prestarla atencidén, Hoy parece que
se han convertido en un intermediario més, pero si todos los agrlcultores
canalizaran sus operaciones por unos puntos concrbtos de la gFografla
espaiiola los agricultores podrfan ejercer més presidén en los precios.
Ademés si estuviesen lo suficientemente conectados con los mercados.de
destino, tcndrfamos segln estén ahora, unos mejorcs precios.

Y como la unién es la tuerza, cuanto mayor sea el volumen de nuéstras
ventas,mejor las podrcmos colocar, por lo ue hace més ventaaosas las
asociacioncs agrficolas de cualquier tipo, incluso aundue sbélo sean para
vender el producto.

Juan Antonio Anénz, Mambrillede
Cestrej%n (Burgos) Hijo de
T ¢amPepino, estudiante de 5 de

9 Ingenieros Agrénomos.



http:mercados.de

